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Erfolgreicher Product Launch

Ein neues Produkt — und nun? So gelingt Ihnen der erfolgreiche Markteintritt.

Zweitagiges Intensiv-Seminar

Maximieren Sie Ihr Launch-Ergebnis

Neue Produkte erfolgreich im Markt zu platzieren ist eine Herausforderung. Insbesondere
fur komplexe Produkte kann sich die Markteinflihrung Uiber einen langeren Zeitraum ziehen.
Haufig wird dabei im B2B-Geschéft aus Angst vor vorzeitiger Veroffentlichung von Pro-
duktdetails mit der Vermarktung neuer Produkte zu spat begonnen. Neben entgangenem
Umsatz ermdoglicht eine GbermafBig lange Time-to-Market Ihrem Wettbewerb nachzuziehen
und Ihre Marktbereitung und Entwicklungsarbeit fiir eine zligige Platzierung des eigenen
Produktes zu nutzen.

Durch die Kenntnis von Markteintrittsprozessen und eine effiziente Launch-Strategie
sparen Sie wertvolle Zeit und erzielen einen schnelleren Return on Investment.

Ihr Nutzen

Sie lernen Methoden kennen, um Launch-Ziele zu definieren, Launch-Strategien zu iden-
tifizieren und priorisieren, organisatorische Moglichkeiten einzuschatzen und den Erfolg
zu messen. Das Seminar unterstiitzt Sie mit Prozessen, Methoden und Instrumenten, um
konsequent erfolgreiche Product Launches zu planen und umzusetzen.

Sie erhalten eine Roadmap fiir einen effizienten Product Launch und erfahren, welche Aktivi-
taten bereits vor Fertigstellung des Produktes angestoBen werden kdnnen. Unterschiedliche
Key-Launch-Strategien ermdglichen es lhnen, je nach Produkt und Positionierung, gezielt
vorzugehen. Von der Registrierung und Zulassung der Produkte liber die erste Kommu-
nikation mit Referenzkunden bis hin zum Vertrieb in der Breite — durch eine konzertierte
Vorgehensweise in den unterschiedlichen Kandlen erreichen Sie maximalen Erfolg und
Geschwindigkeit im Markteintritt. Ungeliebte Uberraschungen lassen sich vermeiden, indem
Sie entsprechende Indikatoren beobachten.

Der Austausch mit Teilnehmern und Beispiele des Trainers aus der eigenen Praxis
und aus anderen Unternehmen liefern neue Ansatze und Herangehensweisen fiir Ihre
eigene Arbeit.

Informationen und Anmeldung unter: + 49 40 536 991-0
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Erfolgreicher Product Launch

Ein neues Produkt — und nun? So gelingt Ihnen der erfolgreiche Markteintritt.

Inhalte Methodik
« Launch-Ziele identifizieren « Impulsreferate
« 7-Key-Launch-Strategien « Plenumsdiskussionen
« Der Product Launch Cycle « Aktiver Erfahrungsaustausch
« Operative Aufgaben definieren « Einzel-/Gruppenarbeit
und priorisieren - Praxisbeispiele, eigene Beispiele
« Leistungsfahigkeit der Organisation der Teilnehmer
einschatzen, Starken nutzen « Bewahrte Vorlagen
+ Das Launch-Team - Direktes Trainerfeedback

- Effiziente Prozesse etablieren

» Mégliche Steuerungsinstrumente
und Erfolgskriterien

« Herausforderungen kennen
und proaktiv angehen

« Exit-Strategien

Informationen und Anmeldung unter: + 49 40 536 991-0




